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Comme de nom-
breuses entrepri-
ses québécoises,
Vincent Lessard
fait partie de la
deuxiéme généra-
tion familiale a la
téte de sa compa-
gnie et entend en-
core aujourd’hui:
« Il est le fils
d’Yvan Lessard. »

On ne peut nier ce fait, mais il faut pren-
dre le temps de comprendre son chemi-
nement pour réaliser qu’il n’y a pas deux
situations familiales identiques.

Cette histoire débute d’abord avec le pére
qui, apres avoir ceuvré dans le domaine
des finances, se porte acquéreur en 1972,
avec ses deux freres, d’un premier garage
ou il vend d’abord des Fiat, Lancia, Spy-
der. Par la suite, il devient une concession
Lada qu’il convertit en trés peu de temps
en concessionnaire Suzuki. En 1984, il
obtient la franchise Hyundai sous le nom
de Lessard Hyundai.

C’est le 1°r aott 1990 qu’il se porte acqué-
reur de Bilodeau Autos alors que son fils
Vincent est mécanicien chez Montcalm
Auto (Ford) depuis quatre ans. Benjamin
d’une famille de trois enfants, Vincent
n’hésite pas a nous dire : « Je suis le
‘moins intellectuel des trois, je suis un
« taponeux » et je n’aurais jamais pu
faire un actuaire. ». « J’ai toujours été
proche de 'automobile. », rajoutera-t-
il.

Marié en 1990 avec Martine, ils ont le
bonheur d’avoir trois beaux enfants : Ca-
roline, 19 ans, qui est a Vancouver pour
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apprendre ’anglais et qui devrait s’orien-
ter en administration ou en marketing
(une releve potentielle? Peut-étre!), elle
travaille au garage durant ses vacances
d’été.Valérie, 17 ans, qui est une passion-
née d’histoire et d’anthropologie, est I’in-
tellectuelle du groupe et elle est la source
de beaux sujets de conversation. Finale-
ment, Guillaume, 14 ans, est le sportif de
la famille. Il est inscrit-a St-Jean-Eudes,
ce qui lui donne la chance de jouer eu
football et au basketball et Vincent de
surenchérir : « Il étudie par défaut, il est
mordu du sport. »

Donc, deux événements majeurs en 1990:

il se marie en plus d’aller rejoindre le pa- -

ternel. De 1990 a 1997, il sera au service
a la clientéle en plus de travailler a I’ate-
lier. Par la suite, il deviendra directeur
des opérations fixes le jour et vendeur
le soir. S’interrogeant quelque peu sur
sa motivation personnelle, il décide, vers
la fin de I’an 2002, de suivre un cours
comme opérateur de machinerie lourde
et devient opérateur de pelle mécanique
durant 7-8 mois en 2003 pour un entre-
preneur en construction.

Ce court épisode de sa vie lui aura été
utile car cela I’aura convaincu de ce qu’il
voulait vraiment poursuivre comme che-
minement professionnel et c’est vers la
fin de 2004 que le pere entreprend les
démarches pour lui transférer la conces-
sion et Vincent de rajouter : « Et comme
je n’ai pas fait de longues études, GM a
dd analyser mon dossier avant d’autori-
ser la vente du pere au fils. »

Ainsi, le 23 décembre 2005, Vincent Les-
sard devient président de Bilodeau Autos
et doit alors maitriser I’art de s’entourer
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des bonnes personnes car, comme il le dit
lui-méme : « Comme je ne suis pas bon en
rien, je suis juste bon en tout ! » Sachant ce
que cela entraine que de faire un tel plon-
geon, il n’hésite pas a dire qu’il a une ex-
cellente conjointe car quand elle I'a marié,
elle savait qu’elle mariait aussi un garage !

Bilodeau Autos est actuellement dans
une phase d’agrandissement physique
majeure dont la clientéle sera en mesure
d’en constater_les résultats vers la fin
novembre. Durant ce temps, Vincent doit
chapeauter plusieurs dossiers et on peut
dire qu’il doit toucher & tout et ce, tout en
prenant soin de son monde.

D’ailleurs, il ne faut pas étre surpris de
croiserYvan, le pére, soit autour de la ma-
chine a café a servir quelques clients ou
encore dans son bureau, a lire les dernie-
res nouvelles de I'industrie. Pour Vincent:
« je suis trés fier qu’il soit encore dans
le décor, ne fut-ce que pour me servir de
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mentor et me donner quelques conseils;
j’ai la chance d’avoir encore mon pere
prés de moi ! » Et comme la concession
est située hors des grands centres, il est
important d’étre proche de sa clientéle et
de maintenir un climat familial.

Vincent Lessard est ce type d’entre-
preneur qui a appris a compter sur lui,
n’ayant aucune attente des élus politiques
et est de nature plus timide. D’ailleurs, il
n’hésitera pas & mentionner que I'une de
ses valeurs les plus importantes est la fa-
mille; la preuve : plusieurs membres de
la famille ont un chalet, contigu les uns
aux autres, sur le berge de la riviere Jac-
ques-Cartier et communiquent ensemble
par un sentier intérieur.

Pour se changer les idées, Vincent et
Martine partent a l'aventure sur leur
moto respective, comme aux fles-de-la-
Madeleine, par exemple. C’est par cette
derniere phrase que I’on résume les deux
passions de Vincent : le contact humain
et le plein air !

Sivous avez ’occasion de croiserVincent,
prenez le temps de mieux le connaitre...
a moins qu’il ne soit justement occupé
a connaitre quelqu’un d’autre. Et si la
tendance se maintient, un jour, on dira:
«Yvan ? Voyons, c’est le pére de Vincent
Lessard !l » @
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